GNL: Smart reporting for an innovative SME

GNL is the innovative Swiss footwear brand. The brand aims to inspire people
to lead active and healthy lifestyles by enabling wearers to take more steps in
comfort with its revolutionary 360° Walk sole technology.

Relevant information for the management dashboard comes from multiple data sources, is proces-
sed in Microsoft Power Bl and combined into a holistic data model. The analyses, which are always
up-to-date and easily accessible, cover the following topics:

e Detailed sales figures including differentiation by shoe models and sizes, colour variations, order
times, distribution channels, etc.

e Variance analyses against previous periods and planned values

e Back order planning, profitability calculations, cash management and target figure calculation
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GNL: Smartes Reporting fur innovatives KMU

GNL ist der innovative Schuhhersteller aus der Schweiz. Die Marke mochte
Menschen zu einem aktiven und gesunden Lebensstil inspirieren, indem sie es
dem Trager durch ihre revolutionare 360°Walk-Sohlentechnologie ermaoglicht,
mehr Schritte in Komfort zu zuriuckzulegen.

Die relevanten Informationen fur das Management-Dashboard stammen aus unterschiedlichen
Datenquellen, werden in Microsoft Power Bl aufbereitet und zu einem ganzheitlichen Datenmodell
zusammengefuhrt. Die stets aktuellen und leicht zuganglichen Auswertungen decken folgende
Fragestellungen ab:

e Detaillierte Verkaufszahlen inklusive Differenzierung nach Schuhmodellen und -grossen,
Farbvarianten, Bestellzeitpunkten, Verkaufskanalen, etc.

e Abweichungsanalysen zu Vorperioden und Planwerten

e Planung von Back Orders, Rentabilitatsberechnungen, Cash Management und die Berechnung
von Planzahlen
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